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OVER M1J

Plannen, codrdineren en het overzicht behouden? Laat het maar
aan mij over. Met mijn stressbestendigheid zorg ik voor
oplossingen en pak ik projecten aan. Als mensen-mens beschik
ik over de nodige people management skills. Zowel zelfstandig
als in team sta ik mijn mannetje. Daarbij ga ik geen
verantwoordelijkheid uit de weg. Verder ben ik in staat
strategisch mee te denken, maar net zo goed stroop ik de
mouwen op en voer ik operationeel uit.

Ben je op zoek naar een gedreven kracht met een enorme

leergierigheid die van aanpakken weet? Dan moeten we eens + 14 jaar marketingervaring

praten. Ondernemend
Verantwoordelijk
Communicatief

Gedreven

Mensen-mens
Humoristisch

WERKERVARING
Make it Sticky - Zaakvoerder/marketing manager 2015 - heden

» Operationele en strategische marketing: het voorzien van meer dan 150 ondernemingen en
kmo's van (digitale) marketingoplossingen en employer branding. Een complete ondersteuning
in een waaier aan digitale marketingdisciplines. Van het uittekenen van de strategie en content-
plannen tot (SEQO) copywriting, grafisch ontwerp, marketing automation, Meta/Google
Advertising en meer.

« Self-made: als autodidact heb ik zowel het analytische als creatieve onder de knie en wist ik het
bedrijf uit te bouwen tot een onderneming met 3 collega’s in loondienst. Ondertussen is dit met
het oog op stopzetting terug afgebouwd en zijn er geen medewerkers meer.

« Oplossingen van A tot Z: als one man agency ben ik een generalist die heel wat vaste klanten
aan zich wist te binden. In 85% van de gevallen kan ik de klanten van A tot Z zelf servicen en
sporadisch doe ik voor bijkomende kennis beroep op gespecialiseerde freelancers.

« Enkele referenties: Ticketmaster (waar ik 6 maanden de rol van marketing manager opnam),
Connections, Vanreusel, Growzer, Passe Partout, Gabari, Fitality, StrateVision, HLB, Ghelamco,
RenoZen en Amplr zijn maar enkele namen van klanten.

Easymatch - Sales & Business Unit Manager (zelfstandige basis) 2011 - 2015

« Van 0 naar 21 miljoen euro in 3 jaar tijd: dit payrollbedrijf (onderdeel van Flexpoint) heb ik van
0 opgestart. Na het opmaken van het business- en marketingplan wisten we dit bedrijf uit te
bouwen tot het grootste event payrollbedrijf van Belgié. Dit met de ondersteuning van
uiteindelijk 11 collega’s, waarvan 2 sales. Flexpoint en Easymatch zijn overgenomen door SD
Worx.

» Sales, operations en coaching: van een zeer operationele rol groeide ik door naar het managen
en coachen van de medewerkers. De key accounts bleven mijn verantwoordelijkheid. Ik
raporteerde rechtstreeks aan de Flexpoint directie en maakte deel uit van het management team.
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Flexpoint - Marketing Manager (zelfstandige basis) 2013 - 2015

« Klassiek marketing management: gedurende 2 jaar combineerde ik de bovenstaande functie
met die van marketing manager Belgié. Ik was verantwoordelijk voor de strategie en uitvoering
van de marketing voor zowel uitzenden, werving & selectie, loopbaanbegeleiding als
dienstencheques. Voornamelijk klassieke marketing als jobbeurzen, contacten met de job boards,
branding en uitrusting van de kantoren, rekruteringscampagnes, ...

Flexpoint - Regiomanager 2008 - 2011

« Van kantoorverantwoordelijke tot regiomanager: als kantoorverantwoordelijke in Antwerpen
groeide ik in 6 maanden tijd door naar de functie van regiomanager voor alle uitzendkantoren
buiten Limburg. Voornamelijk actief in de takken events, security en logistiek.

o Aansturing van 4 kantoren: Leuven, Gent, Brussel en Antwerpen vielen onder mijn
verantwoordelijkheid. Het  takenpakket  bestond uit het coachen van de
kantoorverantwoordelijken en uitzendconsulenten, het opstellen van rapportages, het uittekenen
van de commerciéle strategie en het analyseren van de cijfers.

EERDERE WERKERVARING

« Account Manager Apart Magazine » Sales Account Variety Agency
« Sales Representative Lyfra-Partagro « Professioneel voetballer KV Mechelen
TALENKENNIS OPLEIDING
« Nederlands - Moedertaal « A2 Secretariaat-Talen Sancta Maria (afgerond)
« Engels - Uitstekend « Handelswetenschappen - Lessius
e Frans - Goed o Mini-MBA (Wolters Kluwer)

« Meerdere verkooptrainingen
« Google-, Meta- en Hubspot-ertificaten
« Al voor marketeers

MARKETINGTOOLS

o Adobe Creative Suite o Google & Meta Ads
o Ms Office o Google Analytics
o Hubspot « Google Tag Manager
e ChatGPT/Perplexity/Copilot « Meta Business Manager
¢ Mailchimp & andere mailingtools « Salesforce Marketing Cloud
o WordPress e Meerdere CRM-systemen
« Canva e Semrush/SE Ranking
« Capcut
« ThLK
LET STT o

KoY



